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J) Registro de Oportunidade

A 1° fase € o Registro de Oportunidade (RO) feito

no momento inicial do projeto, lead ou licitacao.

O registro é facil. Preencha o RO neste link.

Basta enviar o RO para informar ao fabricante a
nova oportunidade de negdcio. O RO protege a
negociacao da Revenda contra a concorréncia,
preserva margem de lucro e garante a entrega do

produto.



http://solutionshop.com.br/ro/ro.php

3) Andlise e Aprovacéio de RO
pelo Fabricante

A 2° fase € o momento de aguardar o fabricante

analisar e aprovar o Registro de Oportunidade (RO)

o



Intermediac¢do de Venda

Na 3° fase desenvolvemos
a competitividade e lucratividade da Revenda v

com as estratégias de:

e Reducdo de custos logisticos
e Reducdo de custos tributarios
e Fim do estoque parado

e Zero capital de giro

e [Ogistica Solution - gerenciamos a entrega




Compromisso com a Revenda

e A SolutionShop nao atende o Cliente Final da Revenda
e A SolutionShop nao atende varejo
e Cliente Final vinculado ao CNPJ da Revenda

e Revenda como fonte de demanda
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